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ACCESS集团将独家管理的品牌入驻到ABM，

将经销权直接给到ABM经销商。

创业者可以只做经销商，

也可同时做经销商和代理商，

也可先做推广者，以后再做经销商

ABM经销商三个创业身份：

经销商 代理商 推广者经销商 代理商 推广者

各终端渠道 VTN会员俱乐部

ACCESS管理的国际品牌

ABM创业平台

代理商 经销商 推广者代理商 经销商 推广者



创业身份、业务范围与收益

5.5 折起进货

招推广者，

推广佣金最高达 30%

推荐会员，

推广佣金最高达 45%
招经销商

代理服务费最高达 10%
推荐会员

推广佣金最高达 30%

经销商 代理商 推广者经销商 代理商 推广者



经销商介绍
一、2.1万元保证金返还说明

二、退出机制：

方式①：缴存2.1万元保证金开通

方式②：累计200成长值的推广者免费开通

① 零售收益：
5.5折起进货，销售利润最高达 45%
② 直接推广佣金：
推荐客户购物，比例最高达 45%
③ 间接推广佣金：
招推广者推荐客户购物，比例最高达 30%

成为方式

业务与收益

成为方式

业务与收益

返还1万元 再返还11000元

可自由退出，未满一年退出：

出货额＜5万元：已出货商品需补差价，最高2000元，剩余保证金

退回；

出货额≥5万元：2.1万元保证金全额退还。

如已满一年再退出无需补差价，剩余保证金退回。退出后满6个

月才可再次申请加入。

出货1万元 再出货4万元



代理商介绍

开通方式

工作内容

收益

资格续签标准

退出机制

方式1：经销商可免费申请成为代理商；

方式2：缴纳50000元保证金，可成为代理商

为ABM招募管理经销商

招募的经销商出货，可得代理服务费，最高达 10%

以方式①开通的代理商，自己的经销商账户第一年出货10万元，第二年自动续签；

如未达10万元，将暂停代理商资格，直至出满10万元，资格恢复，并续签一年。

自由退出，保证金全额返还，如有违规扣除违规金后，剩余部分退回

（ABM有权对申请者是否合格作出判断，对不合格的申请者可拒绝与其签订代理商协议）

开通方式

工作内容

收益

资格续签标准

退出机制



推广者介绍

级别 累计成长值升级 推广佣金级别 累计成长值升级 推广佣金

① 推荐客户在VTN消费即可以获得相应成长值。

② 推荐客户注册VTN会员、参与各种活动都可获得相应成长值。

初级

中级

高级

2

12

30

最高达 15%

最高达 22%

最高达 30%



招募

粉卡C

招募

推荐

代理商A

经销商B 高级推广者D

代理商A

经销商B 高级推广者D

白金E

推荐

收益模拟
某商品零售价100元，

经销商进货价55元，代理商服务比例10%，

（模拟数据，仅供参考）

黑钻价=高级推广者结算价=70元，

白金价=中级推广者结算价=78元，

粉卡价=初级推广者结算价=85元，

举例1 举例2

粉卡C买某商品支付85元，

经销商B赚85-55=30元

代理商A赚55×10%=5.5元

白金E买某商品支付78元，

高级推广者D赚78-70=8元

经销商B赚70-55元=15元

代理商A赚55×10%=5.5元




